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KONTEXT

Die Europaische Union ist aktuell mit einer Vielzahl
an Krisen und Herausforderungen konfrontiert.

In der Nachbarschaft Europas herrschen militarische
Konflikte. Allen voran der russische Angriffskrieg
gegen die Ukraine, stellt Europa vor nie dagewesene
sicherheitspolitische Herausforderungen. Nicht nur
wurden die Grenzen der friedensstiftenden Funktion
der Union deutlich, sondern auch der Mangel und

die Effektivitat einer europaischen Ristungs- &
Verteidigungsstrategie bzw. -kapazitdten. Der Aufbau
eines verteidigungsfahigen Europas ist ein langerer
Prozess, der aber geboten ist, um das Europaische
(regelbasierte) Demokratie- und Wohlstandsmodell fr
kinftige Generationen dauerhaft zu bewahren.

Europa verliert an globaler Konkurrenzfahigkeit:
Teile der Europaischen Wirtschaft sind noch gebeutelt
durch exogene Krisen der letzten Jahre, die globale
wirtschaftliche Relevanz Europas nimmt sukzessive
ab, was nur zum Teil durch das Erstarken neuer Player
wie China und Indien zu erklaren ist. Im globalen
Wettrennen hatten die EU27 im Jahr 2001 denselben
Welt- BIP Anteil (in KKP) wie die USA (20%), im Jahr
2028 wird die USA laut IMF um ca. T Prozentpunkt
vor Europa liegen (EU27: 13,7% vs. USA 14,6%). Die
Europaische Wirtschaft hat Mihe in ihrem Wachstum
wieder an Fahrt zu gewinnen und droht gegentiber
den USA weiter ins Hintertreffen zu geraten (BIP-
Wachstum 2023: EU +0,5%; USA +3,1%). Ein dhnliches
Bild zeigen die auslandischen Direktinvestitionen,
welche im Zeitraum 2019-2021 in der EU um 66%
zurtickgegangen, hingegen in den USA massiv
angestiegen sind.

Europa untergrabt seine internationale Wettbewerbs-
fahigkeit durch Uberregulierung und biirokratische
Auflagen: neben massiven regulatorischen Kosten
resultieren im internationalen Vergleich hohe Energie-
kosten, hohere Arbeits- und Kapitalkosten, langwierige
Genehmigungsverfahren und allgemein schwierige
Investitionsbedingungen in einer deutlichen Belastung
fur Europas international agierende Unternehmen. Ein

weiterer Indikator der preislichen Wettbewerbsfahig-
keit (wechselkursbereinigte Lohnstiickkosten) zeigt
fir Deutschland und Osterreich einen gefahrlichen
Aufwartstrend, im Gegensatz zu den USA und China
mit einem zum Teil deutlichen Rickgang.

Europa Uberdehnt seinen wertebasierten Ansatz:

Die EU betrachtet internationale Handelspolitik oder
Gesetzesvorschlage im Bereich der Nachhaltigkeit
(insbes. RL-Vorschlag zu Sorgfaltspflichten in der
Unternehmensfihrung — der Lieferkette) zunehmend
als Instrument zur Weltverbesserung, ohne wirtschaft-
liche Machbarkeit in die Bewertung einzubeziehen.
Wenn in muhsamen Verhandlungen das Europaische
Parlament noch von seiner Forderung abgebracht wird,
fUr Fruchtséafte und Marmeladen samtliche - standig
wechselnde Herkunftsgebiete - prozentuell auf der
Verpackung angeben zu missen (EU Friihstiicks RL),
muss man sich nicht wundern, wenn sich Unternehmen
wie auch Drittstaaten kritisch von Europa abwenden.

DarUber hinaus sind Unternehmensleitungen
heutzutage aus unterschiedlichen Rechtsbereichen
Auflagen und maoglichen Strafen ausgesetzt, die weit
Uber das in Europa vorherrschende ,Vorsichtsprinzip”
hinausgehen.

Dies alles belastet die europaische Wirtschaft tiber
Gebihr und hemmt die Investitionsbereitschaft, es
verteuert die Digitalisierung, Rohstoffversorgung und
die klimaneutrale Transformation.

Diese wirtschaftspolitische ,Lahmung” und Risiko-
aversion findet dabei vor dem Hintergrund statt, dass
die EU nur noch sechs Prozent der Weltbevolkerung
ausmacht. 85 Prozent des Wirtschaftswachstums der
kommenden Jahre werden aulterhalb der EU generiert
werden. Globale Konkurrenten verfolgen zunehmend
diskriminierende Industriepolitiken, insbesondere
uber WTO-widrige Praktiken der gleichgesinnten
Vereinigten Staaten, wie auch des wichtigen Partners
der Volksrepublik Chinas.

Dennoch bleibt festzuhalten, dass die Europédische

Union gerade aus osterreichischer Sicht eine klare
Erfolgsgeschichte darstellt. Als veritables Friedens-
projekt im Inneren, wie auch durch das Herzstick der
EU, den europaischen Binnenmarkt. Mit einem BIP von
rund 15 Billionen Euro, 450 Millionen Verbrauchern
und 21 Millionen Unternehmen, bilden der Binnen-
markt und die vier Freiheiten der Europaischen Union
das Fundament fir Unternehmertum und Wohlstand
in Europa. Seit Osterreichs Beitritt zur EU 1995, haben
sich die heimischen Exporte mehr als vervierfacht,
von 42,2 Mrd. Euro (1995) auf 194,1 Mrd. Euro
(2022). Exporte der Landwirtschaft haben sich dabei
verneunfacht.

Aullerdem muss hervorgehoben werden, dass die
EU in Zeiten von Corona-Pandemie und Energiekrise
relativ entschlossen gehandelt hat, um Gesund-
heit, Arbeitsplatze und existenzielle Absicherung
von Unternehmen maoglichst zu bewahren. Das
EU-Krisenmanagement zeigte, dass die Union groflle

DIE KERNFORDERUNGEN DER INDUSTRIE

Hindernisse bewaltigen kann, nun muss sie beweisen,
dass sie mit einer ambitionierten Wettbewerbs- und
Investitionsagenda auch die aktuellen Herausforde-
rungen bewaltigen kann.

Es droht sonst die Gefahr, dass Europa seine Zu-
kunft verspielt, wenn es sich weiter in langwierigen
Entscheidungen bzw. Dissens verliert oder sich
zunehmend durch regulatorisches Mikromanagement
lahmt. Stattdessen muss Europa seine innere Reform-
fahigkeit verbessern, seine strategische Ausrichtung
der nachste 10-15 Jahre definieren sowie seine
Starken und seine Interessen selbstbewusst nach
aullen vertreten.

Die genannten schwerwiegenden Herausforderungen
erfordern jedoch eine dringende Kurskorrektur, um
das europdische Projekt auch als Erfolgsgeschichte
fortfiihren zu konnen. Aus Sicht der Industriellen-
vereinigung muss sich diese Kurskorrektur tber die
folgenden Kernfelder erstrecken.
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1 SELBSTBEWUSSTE & AKTIVE
AUSSENWIRTSCHAFTSPOLITIK
ANGESICHTS GLOBALER KRISEN

Europas groRte Starke ist und bleibt seine wirt-
schaftliche Macht, insbesondere im internationalen
Vergleich. Das umfangreiche globale Netzwerk der
EU an Handelsvertragen (Free Trade Agreements/
FTAs) ist ein klares Indiz fir die Attraktivitat des
europaischen Binnenmarktes, wie auch fiir die ambi-
tionierte Ausrichtung der Europaischen Kommission
als Chefverhandlerin. Die EU hat nach aktuellem Stand
bereits 42 Abkommen mit 74 Staaten in Kraft.

Gleichzeitig ist es verstandlich, dass AuBenwirt-
schaftspolitik zunehmend auch aus einem sicher-
heitspolitischen Gesichtspunkt betrachtet wird. Die
EU hat erkannt, dass die heutige Welt starker von
geopolitischen Faktoren bestimmt wird und dass die
Sicherheits- und Verteidigungspolitik einen hoheren
Stellenwert auf der europaischen Agenda einnehmen
muss.

Internationale Abhangigkeiten im Rohstoffbereich

bilden dabei eine besondere geopolitische Herausfor-
derung flr den europaischen Standort. Die Halfte der
30 von der EU aufgelisteten kritischen Rohstoffe wird
zu Uber 80 % aus einigen wenigen Landern importiert.

Im Bereich der Weiterverarbeitung sind Abhangig-
keiten noch dramatischer.

Im Bereich globaler Infrastruktur, ebenso grundlegend
fur die Resilienz europaischer Lieferketten, ist die

EU insbesondere durch Chinas Neue Seidenstralle
bzw. ,Belt and Road" Initiative, mit umfassenden
strategischen Investitionen und Infrastruktur-
projekten in Zentralasien, Afrika und Lateinamerika,
herausgefordert.

Grundsatzlich wird die EU Wege finden mussen, sich
mit allen Handelspartnern zu arrangieren. Kiinftig
wird es nicht ausreichen, lediglich mit politisch Gleich-
gesinnten Vertrage zu schlielfen, denn angesichts der
sich standig verandernden politischen Landschaft
muss Europa den Kreis der Partnerlander erweitern.
Zunehmende Beschwerden von Entwicklungslandern,
dass die EU protektionistischer wiirde, mit Verweis auf
rezente EU-Beschlisse im Umwelt- und Nachhaltig-
keitsbereich, sind deutliches Indiz flr Interessens-
konflikte zwischen EU-Politikfeldern. Auch braucht es
alle globalen Akteure, um das regelbasierte globale
Handelssystem aufrechtzuerhalten.

Beispiel fir die Abhangigkeit von Rohstoffen und Technologien: Lieferkette fiir Seltene Erden und Magnete
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= Vor dem Hintergrund von 38 Mio. Arbeitsplatzen,
welche durch EU-Exporte zu Drittstaaten gesi-
chert werden, ist es essenziell weiterhin von den
globalen Wachstumsmarkten profitieren zu kon-
nen. Wichtig ist daher, dass das strategische Prin-
zip der EU nach ,strategischer Autonomie” mit
einem Grundprinzip an ,Offenheit” erganzt bleibt.
Nur so kann die globale Handelsarchitektur auch
in Zukunft durch Europa mitgestaltet werden.

= Die Fortflihrung des Ausbaus an Freihandels-
(u.a. mit dem Mercosur-Raum, Mexiko, Indien und
— potenziell — den USA) sowie Investitionsschutz-
abkommen ist notwendig, aus wirtschaftlichen
wie auch aus geostrategischen Gesichtspunkten.
Der erweiterte Marktzugang zu essenziellen Roh-
stoffen und anderen Ressourcen - einschliellich
Energie - tragt zur Diversifizierung und zur Star-
kung der Widerstandsfahigkeit Europas Liefer-
ketten bei.

= Europas Unterstiitzung fiir die Welthandelsorga-

nisation (WTO) muss fortgesetzt und ausge-
weitet werden. Wettbewerbsverzerrende Sub-
ventionen v.a. Chinas, wie auch die Blockade der
Berufungsinstanz des essenziellen Streitschlich-
tungsgremiums (,dispute settlement body"),
untergraben die WTO als zentrale globale handels-
und wirtschaftspolitisch regelgebende Institution.

Legitime anders gelagerte Politikziele, etwa im
Bereich der Umwelt-, Sozial-, Migrationspolitik,
sind mit Vorsicht zu gestalten, um die dringenden
Interessen der EU im Bereich der Handels- und
AuBenwirtschaftspolitik nicht zu konterkarieren.

Die Umsetzung der Global Gateway Strategie

ist zentral, da die Union mit diesem Instrument
aktiv zur wirtschaftlichen und politischen Sta-
bilisierung der Nachbar- und Drittstaaten in der
Region beitragt. Die schrittweise Erhohung der
EU-Finanzierung von Infrastruktur und anderen
Wirtschaftsprojekten, insbesondere in Nord- und
Zentralafrika sollte weiter vorangetrieben werden.




STARKUNG DES EUROPAISCHEN

BINNENMARKTES

Der Binnenmarkt ist der grolste Wirtschaftsraum

der Welt - Mit einem BIP von rund 15 Billionen Euro,
450 Millionen Verbrauchern und 21 Millionen
Unternehmen, bilden der Binnenmarkt und die vier
Freiheiten der Europaischen Union das Fundament

fur Unternehmertum und Wohlstand in Europa.

Als kleine exportorientierte Volkswirtschaft konnte
Osterreich von der Teilnahme am EU-Binnenmarkt
iiberproportional profitieren, zum Vorteil gleicher-
mafen fiir Unternehmen und Bevolkerung. Heute
hangt fast jeder zweite Arbeitsplatz in Osterreich direkt
oder indirekt vom Auf’enhandel ab und 26 Prozent aller
Arbeitsplatze werden durch osterreichische Exporte in
den Binnenmarkt neu geschaffen oder erhalten.

Doch im internationalen Standortwettbewerb droht
der EU-Binnenmarkt immer mehr zurtickzufallen, denn
auch drei Jahrzehnte nach seinem Inkrafttreten bleibt

er ein Flickenteppich. Dies gilt fir den klassischen
Binnenmarkt (Waren und Dienstleistungen) — hier sind
60 Prozent der Barrieren flUr die grenziberschreitende
Erbringung von Dienstleistungen dieselben wie vor 20
Jahren: regulatorische Divergenz, hoher Verwaltungs-
aufwand, fehlender Zugang zu Informationen bis hin
zur Marktabschottung.

Aber gerade auch gilt dies flr andere Bereiche wie
Forschung & Entwicklung, Digitales, Energie und
Verkehrsinfrastruktur.

In seiner Weiterentwicklung liegt das grofite Wachs-
tums- und Beschaftigungspotential. Nach Schatzungen
der Européaischen Kommission belduft sich das
Wachstumspotential im Zusammenhang mit der
Vollendung des Binnenmarktes auf 713 Mrd. Euro bis
Ende 2029. Dieses Potential gilt es auszuschopfen.

Die Beseitigung von Hindernissen hat zu einem erheblichen Anstieg

des Handels innerhalb der EU gefiihrt
(Angaben in Mrd. €)
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Quelle: Européische Bewegung Osterreich 2023
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= Vertiefung des Binnenmarktes zur politischen
TOP-Prioritat machen: Die Vollendung des EU-Bin-
nenmarktes in allen Bereichen muss wieder zu
einem zentralen Zukunftsprojekt der europaischen
Politik werden. Dazu gehoren auch Anpassungen
in der Struktur der Arbeitsweise der europaischen
Kommission, insbesondere eine bessere Koordinie-
rung der einzelnen Generaldirektionen.

= Einheitliche Anwendung, Umsetzung und Durch-
setzung bestehender Binnenmarktregeln ge-
wabhrleisten: Solange die Um- und Durchsetzung
bestehender Binnenmarktregeln nicht ausreichend
gewahrleistet sind, sollten keine neuen Gesetzes-
vorhaben prasentiert werden. Zusatzliche Regeln
sind nur dann sinnvoll, wenn bereits bestehende
Regeln zuverlassig durchgesetzt werden.

= Biirokratie abbauen und iiberbordende Belastun-
gen fiir Unternehmen vermeiden: Forcierung von
Cost-Competitiveness zur Reduktion kumulativer
regulatorischer Kosten flir Unternehmen. Der von
der Europaischen Kommission angekindigte
Wettbewerbsfahigkeitscheck muss integraler Be-
standteil jeder Folgenabschatzung werden, Buro-
kratische Kosten aus bestehender und zukinftiger
EU-Gesetzgebung mussen vermieden und begrenzt
werden.

= Das Subsidiaritatsprinzip muss starker beachtet
werden, indem nur Regelungen mit einem klaren
europaischen Mehrwert vorgeschlagen und ange-
nommen werden.

= Die Wettbewerbsfahigkeit Europas kann nicht auf
Subventionen aufgebaut werden, aber gezielte
staatliche Beihilfen konnen gerechtfertigt sein,
insbesondere um energieintensive Unternehmen
bei ihrem Ubergang zu begleiten, den Aufbau der
notwendigen Infrastruktur zu unterstitzen und
Innovationen zu fordern. Staatliche Beihilfen sollten

befristet bleiben und missen sorgfaltig kalibriert
werden, um gleiche Wettbewerbsbedingungen im
Binnenmarkt zu erhalten.

Zugige Weiterentwicklung der zum Teil immer noch
fragmentierten grenziberschreitenden Infrastruk-
tur (gemeinsame Strafl3en-, Schienen-, Strom- und
Datennetze), durch zielgerichteten Einsatz von
EU-Finanzierungsinstrumentarien (u.a. Connecting
Europe Facility, Kohasionsmittel, Digital Europe
Programme).

Schlagkraftige EU-Initiativen fiir Forschung und
Technologieentwicklung sichern (10. EU-For-
schungsrahmenprogramm, EU-FTI-Partnerschaften
und -Allianzen, IPCEI, Europaischer Forschungs-
raum etc.). Diese ergdnzend durch Innovation
Procurement Initiativen begleiten.

Zur Starkung und Sicherung der Technologiefiih-
rerschaft muss die Entwicklung und Kommerzia-
lisierung von Innovationen insbesondere in den
Schlisseltechnologien der Zukunft (wie etwa Ki,
Mikroelektronik, Quantentechnologien, Materialwis-
senschaften, Weltraumtechnologien, Life Sciences,
etc.) forciert werden.

Verfahrensbeschleunigung fiir die Europaische
Wirtschaft: Wir missen europaweit die umfassen-
de Beschleunigung von Genehmigungsverfahren
von Energie-/Infrastrukturprojekten sicherstellen.
Im Net Zero Industry Act wurden diese Forderun-
gen bereits aufgegriffen, aber es gilt das Ambitions-
niveau generell zu heben. Es muss ein harmoni-
siertes europaisches Konzept flir die Erteilung von
Genehmigungen flr das gesamte industrielle und
infrastrukturelle Okosystem erreicht werden. Dazu
sind ein strukturierter Dialog und der Austausch
bewahrter Verfahren zwischen der Europaischen
Kommission, den nationalen Genehmigungsbehor-
den und der Industrie auf EU-Ebene erforderlich.



REGULATORISCHE

UBERFORDERUNG EINDAMMEN

Prinzipiell ist eine EU-weit einheitliche Regulierung
im Sinne der Wirtschaft, um von EU-weit einheitlichen
Standards am EU-Binnenmarkt zu profitieren und fur
vergleichbare Wettbewerbsbedingungen innerhalb der
EU. Erfolgsgeschichte des Osterreichischen EU-Bei-
tritts: Seitdem haben sich die heimischen Exporte
mehr als vervierfacht: von 42,2 Mrd. Euro (1995) auf
194,17 Mrd. Euro (2022) - jene der Landwirtschaft
(inkl. verarbeitete Lebensmittel) haben sich dabei
verneunfacht.

Die Ambitionen der EU im Umwelt- und Nachhaltig-
keitsbereich, haben sich jedoch in vergangenen
Jahren in einer umfangreichen Gesetzgebungsagenda
niedergeschlagen: Zwischen 2019 und 2023 hat der
europaische Gesetzgeber den Unternehmen insge-
samt 850 neue Verpflichtungen auferlegt, was mehr
als 5.000 Seiten an Rechtsvorschriften entspricht.
Uberbordende Berichtspflichten bedeuten enormen
Verwaltungsaufwand und Compliance-Kosten flr
Unternehmen und stehen damit einer hoheren Investi-
tionstatigkeit im Weg.

DarUber hinaus wird die Entwicklung wichtiger
Zukunftsbranchen wie Biotechnologie und kiinstliche
Intelligenz in Europa durch Gbermalig komplexe
Genehmigungsverfahren und tbermalig praskriptive
Vorschriften gebremst. Vorschriften sollten In-
vestitionen und Innovationen nicht im Keim ersticken.
Die EU-Institutionen und die Mitgliedstaaten missen
die regulatorischen Hirden fir Investitionen sowie
Entwicklung, Produktion und Vermarktung von
Innovationen in Europa abbauen bzw. Schaffung
neuer Einschrankungen (etwa durch ,EU Pharma
Legislation”) verhindern.

Der birokratische Aufwand wéchst still und heimlich
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seit vielen Jahren — durch unkoordiniertes Vorgehen
auf européischer, nationaler, aber auch regionaler
Ebene ist ein Dschungel aus Doppelgleisigkeiten und
Parallelstrukturen entstanden, der oft nur schwer
und durch hohen Ressourceneinsatz zu durchblicken
sowie zu erfillen ist. Die EU hat in den beiden letzten
Jahr parallel an mehreren Projekten zur nachhaltigen
Unternehmensfiihrung und nachhaltigen Finanzen
(z.B. Taxonomie, Nachhaltigkeitsberichterstattung
von Unternehmen mit dazugehorigem EU-Berichts-
standard, Entwaldungs-VO, Verbot von Zwangsarbeit,
EU-Lieferkettengesetz) gearbeitet. All diese Projekte
hatten inhaltlich und zeitlich koordiniert und aufei-
nander abgestimmt verhandelt werden miissen, um
Uberschneidungen zu vermeiden, Berichtspflichten
zu vereinheitlichen und kohadrente Bestimmungen
zu gewabhrleisten. Das wurde leider verabsaumt,
sodass die Mitgliedstaaten bei der Umsetzung, bzw.
die Unternehmen bei der Anwendung das Lehrgeld
zahlen mussen. Erst im Zuge der Anwendung wird
sich herausstellen, wie die einzelnen Rechtsakte
voneinander abzugrenzen sind und wie sich die
verschiedenen Mechanismen und Berichtspflichten
zueinander verhalten.

Uberbordende Berichtspflichten bedeuten enormen
Verwaltungsaufwand und Compliance-Kosten fur
Unternehmen und stehen damit einer hoheren Investi-
tionstatigkeit im Weg.

Die angeklndigte Verringerung der Berichtspflichten
fiir Unternehmen um 25% ist ein gutes Vorhaben und
erster Schritt, dessen greifbare Umsetzung jedoch
immer noch aussteht. Auch muss die Europaische
Union weit dartiber hinausgehen und aufhoren, Unter-
nehmen bis ins kleinste Detail steuern zu wollen.

HANDLUNGSEMPFEHLUNGEN

= Die nachste EU-Kommission und die Mitglieds-
staaten miissen sicherstellen, dass ein aus-
gewogenes Verhaltnis zwischen internationaler
Wettbewerbsfahigkeit und politischen Ambitionen
gefunden werden kann.

= Ein solches ausgewogenes Verhaltnis von Wettbe-
werbsfahigkeit und politischer Ambition hat sich in
der Regelungsdichte und Regelungstiefe zu mani-
festieren. Es sind aus Sicht der IV ausschliellich
Regelungsakte zu setzen deren Kosten-Nutzen-Ver-
haltnis eindeutigen Handlungsbedarf anzeigt.

= Die EU hat sich im Sinne der Subsidiaritat in ihrem
Wirken auf grundlegende Vorgaben zu beschran-
ken. Dieses Prinzip wurde zuletzt wiederholt verletzt
und ist insbesondere auch im Themenfeld Okologie,
Energie- und Klimapolitik als handlungsleitend zu
berlcksichtigen.

= Evidenzbasierte Rechtsetzung sicherstellen: Fol-
genabschatzungen missen verbessert und befolgt

werden. Jede zukinftige Gesetzesinitiative soll
kiinftig von verbindlichen Folgenabschatzungen
begleitet werden, die potenzielle wirtschaftliche,
okologische und soziale Auswirkungen gleichbe-
rechtigt und umfassend untersuchen und Hand-
lungsoptionen neutral und faktenbasiert prufen.
Dabei sind die kumulativen Auswirkungen auf die
Wettbewerbsfahigkeit der EU im globalen Wettbe-
werb unbedingt zu berlcksichtigen.

Im laufenden Gesetzgebungsverfahren sind inhaltli-
che Anderungen durch Rat und Europaisches Parla-
ment durch ergdanzende Folgenabschatzungen zu
uberprtfen.

Die Mitgliedsstaaten sind angehalten, auf eine
ausufernde nationale Umsetzung von EU-Richtli-
nien (“Gold-Plating”) zu verzichten. Fiir das unter-
nehmerische Handeln ist entscheidend, dass die
Umsetzung der europaischen Initiativen moglichst
einheitlich erfolgt, damit innerhalb des Binnenmark-
tes keine Wettbewerbsnachteile entstehen.
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4 NACHHALTIGE TRANSFORMATION
IM EINKLANG MIT INDUSTRIEPOLITIK

Fiir die 6sterreichische Industrie ist die Verfolgung
von Klimazielen nur unter der Wahrung der Wettbe-
werbsfahigkeit insbesondere der energieintensiven
Industrie in Europa erfolgsversprechend. Fir den
Fall, dass diese Wettbewerbsfahigkeit nicht gewahrt
wird, ist von einer Verlagerung der entsprechenden
Produktion nach Drittstaaten auszugehen.

Die Folge ware, dass Emissionen andernorts
anfallen und somit kein Klimanutzen entsteht.
Wirksamer Klimaschutz bedingt die Wahrung der
Wettbewerbsfahigkeit.

Mit dem Rahmenwerk des Green Deals verankert
die EU zentrale und die weltweit ambitioniertesten
Ziele zu den Bereichen Nachhaltigkeit, Klima- und
Umweltschutz. Die massive Ausweitung und
Geschwindigkeit der EU-Vorhaben in den Politik-
feldern Energie, Umwelt und Mobilitat fihrte jedoch
zu kumulativen Verscharfungen in einer Reihe
bestehender EU-Gesetze und Instrumente mit
entsprechenden Belastungen fiir die davon be-
troffenen Unternehmen (jiingste Reformen des
Emissionshandels, Reformen der Erneuerbaren- und
Energieeffizienz — Richtlinien, neue Oko- bzw.
Produktdesignauflagen, neue CO2-Grenzwerte im
Mobilitatsbereich, Uberarbeitungen der Abfall- bzw.
Verpackungsvorgaben sowie die geplante Uberarbei-
tung der Chemikalienverordnung (REACH)).

In vielen Sektoren, wo neue Technologien ent-
wickelt und innovative Losungen erarbeitet werden,

ermoglicht der Green Deal auch Chancen. Insbeson-
dere gesteigerte Ressourceneffizienz, der moglichst
optimale Einsatz von Energie und Rohstoffen pro
Output, ist fir energie- und rohstoffintensive Unter-
nehmen essenziell, um ihre Marktchancen zu halten.

Die europaische Industrie benotigt jedoch Spielraum
und Technologieoffenheit. Denn es gilt das gesamte
Spektrum der Wirtschaft auf diesem Transforma-
tionspfad mitzunehmen und nicht Teile auf dem
Weg zu verlieren. Um die Transformation erfolgreich
zu gestalten, miussen die Regularien realistischen
Annahmen und technologieoffenen Ansatzen folgen.

Daher begrift die Industrie die jingst unterzeichne-
te Antwerpener Deklaration, durch die ein ,Industrial
Deal” den Green Deal der Kommission erganzen soll.
Dieser Industrial Deal muss nun fest in die Strategie
der Kommission fir die nachste Legislaturperiode
bis 2029 verankert werden.

Zudem muss sichergestellt sein, dass die Energiever-
sorgung und die Stabilitat der Stromnetze nicht aufs
Spiel gesetzt werden. Zentral ist auch die Frage der
Energiekosten, welche in den vergangenen Jahren
zunehmend an dramatischer Relevanz gewonnen
hat. Die Strompreise flr energieintensive Industrien
in der Europaischen Union waren im Jahr 2023 fast
doppelt so hoch wie in den USA und China. Die
heimische und europdische energieintensive Indust-
rie steht somit vor immensen Herausforderungen.

GroRRhandelspreisindex fiir Erdgas in den wichtigsten Markten nach Quartal

Q12021 -Q1 2023

Quelle: IEA
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= Unter Wahrung der Wettbewerbsfahigkeit insbe-
sondere der energieintensiven Industrie verfolgt
die IV die langfristige Klimaneutralitat. Die konkrete
Umsetzung bzw. die ,Frage des Wie" ist jedoch
entscheidend. Es benatigt allen voran eine realisti-
sche Bewertung der volkswirtschaftlichen Effekte
bei legislativen Initiativen des Green Deals - ins-
besondere im Hinblick auf die Ausgestaltung von
Malnahmen und Instrumentarien.

= Da Technologien zur Transformation der produ-
zierenden Industrie, im Unterschied zur Energie-
wirtschaft, sich grof3tenteils noch in Prototyp bzw.
noch nicht-marktreifen Stadien befinden, bendétigt
es ausreichende Unterstiitzung des Marktiiberlei-
tung-, Investitions- und Finanzierungsbedarfs der
Industrie.

= FUr die heimische und europaische Industrie ist die
Verfiigbarkeit von Energie zu wettbewerbsfahigen
Preisen ein existenzieller Standortfaktor. Diese
Wettbewerbsfahigkeit ist in den letzten Jahren

Q22022 Q32022 Q42022 Q12023

zunehmend unter Druck und das energiepolitische
Zieldreieck (Versorgungssicherheit, Wettbewerbsfa-
higkeit, Okologie) auler Balance geraten. Dem ziigi-
gen europaweiten Ausbau der Energieinfrastruktur
muss hochste Prioritat eingeraumt werden. Hin-
sichtlich der oftmals noch fehlenden Stromnetz-
kapazitaten fur die Elektrifizierung energieintensiver
Industrieanlagen, wie auch hinsichtlich der ausrei-
chenden Versorgung aller Teile Europas mit Erdgas
und alternativen Gasen.

Insbesondere klimaneutraler Wasserstoff kann
dabei zum zentralen Energietrager industrieller
Prozesse werden. Dies erfordert grundsatzliche
politische Offenheit fiir alle Arten von klimaneutra-
lem Wasserstoff (blauer & tlrkiser H2) Auf européi-
scher Ebene mussen dafiir jetzt die Weichen gestellt
werden, da sonst ein kosteneffizienter Hochlauf
unmaglich gemacht wird. Auch ist der Import von
Wasserstoff in groBen Mengen zu wettbewerbsfa-
higen Preisen aus Drittstaaten notwendig.
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EUROPAISCHE INVESTITIONEN SOWIE
WISSENSCHAFTLICHE & TECHNO-
LOGISCHE EXZELLENZ BEGUNSTIGEN

Die letzten Jahre haben gezeigt, dass die Europaische
Union als Standort fiir Investitionen zunehmend
unattraktiv wird. Zwar sind die Griinde vielschichtig,

zu einem Uberwiegenden Teil jedoch hausgemacht. So
weisen Teile der Europdischen Industrie eine ricklaufige
Produktion auf (z.B. Chemische — und Kunststoffindust-
rie), was auf schwerwiegende Probleme hinweist.

Im Vergleich zu US-amerikanischen Unternehmen sehen
sich europaische Unternehmen bei der Suche nach

den bendtigten Finanzmitteln, insbesondere fiir Innova-
tionen, Einschrankungen ausgesetzt. Die europaische
Zentralbank ortet eine Hirde in der Finanzierungsstruk-
tur, denn Investitionen in europaische Unternehmen
werden primar durch Fremdkapital anstelle von Eigen-
kapital finanziert. Eigenkapitalfinanzierungen kommmen
im Vergleich zu USA und UK deutlich seltener vor.

Langfristig ist insbesondere die Stimulierung privater
und 6ffentlicher Investitionen und die massive Mobi-
lisierung privaten Kapitals entscheidend. Hierzu sind
neben dem erfolgreichen Ausbau der Kapitalmarktunion
die Starkung der Risikokapitalfinanzierung dringlich.

Die EU hat erfolgreich eine Reihe von Finanzie-
rungsinstrumenten zur Forderung von Forschung,
Technologieentwicklung und Innovation, sowie fir
grenzuberschreitende Investitionen geschaffen. Dazu
zahlen das EU-Forschungsrahmenprogramm, IPCE],
Invest-EU, Connecting Europe Facility und der EIF.
Ebenso wurden Rahmeninitiativen, wie etwa der EU

Chips Act, der Net Zero Industry Act und der Critical
Raw Materials Act, lanciert. Die industriepolitischen
Initiativen der USA wie der Inflation Reduction Act (IRA)
sind zwar im Gesamtumfang durchaus ahnlich, die
europaischen Initiativen sind jedoch oft zu komplex und
schwerfallig in der Abwicklung. Ihr Erfolg ist zudem in
zunehmendem Ausmal’ von einer Mittelausstattung
auf Ebene einzelner oder mehrerer EU-Mitgliedstaaten
abhangig.

Wahrend die Ausgaben fiir Forschung und Entwicklung
in der EU im Jahr 2021 bei 2,2% des EU-BIPs liegen,
weist die USA einen deutlich hoheren Wert auf (3,4%).
Neben der Bewahrung seiner preislichen Konkurrenz-
fahigkeit muss die EU danach trachten seine wissen-
schaftliche Exzellenz, Technologiekompetenz und
Technologiefiihrerschaft weiter auszubauen, um auf
den globalen Mérkten erfolgreich zu sein.

Zudem ist der Digitale Sektor flr die globale Wett-
bewerbsfahigkeit Europas entscheidend. Obwohl die
EU in den letzten Jahren eine Vielzahl an Rechtsakten
flr den digitalen Bereich beschlossen hat, fallt Europe
auf dem Markt immer weiter zurlck. Als Beispiel fur ein
besonders krasses Missverhéltnis gibt es im Bereich
der Kiinstlichen Intelligenz (KI). Europa investierte im
vergangenen Jahr 1,7 Milliarden Dollar in die Zukunfts-
branche, die USA 23 Milliarden Dollar. Das spiegelt sich
auch in der Zahl der KI-Unternehmen wider: Wahrend
die USA 35 groRere KI-Firmen zahlen, finden sich in
Europa nur drei.

Ausgaben fiir Forschung und Entwicklung, nach Leistungssektor

(Prozent des Bruttoinlandsprodukts (BIP))
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= Das kommende EU-Budget (Mehrjahriger Finanz-
rahmen) muss sich an Zukunftsfragen orientieren
und klar auf Starkung der Wettbewerbsfahigkeit
abzielen — damit kein Weg am Technologiestandort
Europa vorbeifiihrt. Es muss gelingen den an USA
und China verlorenen Boden wieder zurtickzugewin-
nen und sich im dynamischen geopolitischen Wett-
bewerb zu behaupten. Daher mussen im EU-Budget
klare Schwerpunkte zur Erreichung industriepoli-
tischer Zielsetzungen der EU gesetzt werden und
deutlich in Forschung, Technologieentwicklung und
Standortattraktivitat investiert werden.

= FUr eine erfolgreiche europaische Investitions- und
Innovationsoffensive ist ein giinstiges Umfeld fiir
technologische und wissenschaftliche Exzellenz
sowie die Beseitigung von Investitionshemm-
nissen vordringlich (u.a. Vorschlag “EU-Pharma-
Legislation” mit geplanten Einschrankungen bei
Schutzrechten, Vorschlag fur eine EU-Initiative zu
Biotechnologie und Bioproduktion), etwa durch ein
Screening von bestehenden EU-Gesetzen, welche
ausschlaggebend sind flr die allgemeinen Investiti-
onsbedingungen. Ebenfalls Teil einer Innovationsof-
fensive ist die Starkung der Innovation Procurement
Malnahmen auf nationaler und EU-Ebene.

= Als zentrales Element zur Verbesserung der Investi-
tionsbedingungen sind zudem der weitere Ausbau
verfahrensbeschleunigender MalBnahmen durch
die EU-Ebene notwendig, Uber Net Zero Industry
Act, Critical Raw Materials Act, Erneuerbaren-RL,
TEN-E und TEN-T VO hinausgehend.

= Der Ausbau der Kapitalmarktunion sollte mit gro-
Rem Engagement vorangetrieben werden. Mogliche
MalRnahmen umfassen die Starkung des europai-
schen Wachstums- und Risikokapitalmarktes sowie
europaischer Risikokapitalinstrumente (etwa EIC,
EIF) sowohl flir (Deep-Tech) Start-ups und Scale-ups
als auch fir etablierte Unternehmen, die Attraktivie-
rung der Aktienmarkte, eine Neuordnung des Insol-
venzrechts, sowie die Verbriefung von Krediten etc.

= Uber die letzten zehn Jahre, haben wir eine Periode
intensiver Regulierung im Bereich der digitalen
Technologien erlebt. Um sicherzustellen, dass sich
die ehrgeizigen Vorschriften positiv auf Gesellschaft
und Unternehmen in der gesamten EU auswirken,
muss die nachste EU-Legislaturperiode der Umset-
zung und Harmonisierung sowie der Durchsetzung

des Rechtsrahmens Vorrang einraumen. Vorzugs-
weise verbunden mit handfester Hilfestellung fiir
Unternehmen von europaischer und nationaler Seite
und dem Abbau von burokratischen Hindernissen.
Neue Regeln sollten nur dann eingefiihrt werden,
wenn ein echtes Marktversagen festgestellt wird
und der derzeitige Rechtsrahmen in der gesamten
Union vollstéandig umgesetzt wurde.

Europa muss es gelingen die Technologiekompe-
tenz im Bereich der digitalen Schllsseltechnologien
wie Kunstliche Intelligenz oder Datentechnologien
auszubauen und von deren enormen Maoglichkeiten
starker profitieren. Daflr braucht es eine innova-
tionsfreundliche Regulatorik, um die Entwicklung
dieser zukunftsweisenden Technologien aus Europa
heraus zu ermoglichen und zu fordern, die Umset-
zung konkreter Anwendungen in der Praxis voranzu-
treiben und in weiterer Folge deren wirtschaftlichen
Potenziale fur Europa starker nutzbar zu machen.

Im Rahmen des kiinftigen Forschungsrahmenpro-
gramms (,FP10"), soll ein ambitioniertes Gesamt-
budget in Hohe von mindestens 200 Mrd. Euro und
dabei zumindest eine Verdoppelung der derzeitigen
Dotierung fiir industrielle Zukunftsbereiche si-
chergestellt werden. Ebenso sollen Prozesse der
Projektabwicklung weiter deutlich vereinfacht wer-
den. Die EU sollte die Instrumente zur Finanzierung
grenziberschreitender Partnerschaften zur Forcie-
rung von Investitionen und Schlisseltechnologien
(Wirtschaft und Wissenschaft) weiter ausbauen und
gleichzeitig in seiner Abwicklung verbessern.

Ein Ausbau der wissenschaftlichen Exzellenz be-
dingt attraktive, hoch dotierte Kooperationsmog-
lichkeiten und Forderprogramme flir Hochschulen,
wie z.B. jene der Europaischen Allianzen unter
Erasmus+. Hier missen die rechtlichen Rahmen-
bedingungen fiir eine zugkraftige internationale
Zusammenarbeit geklart und jedenfalls erleichtert
werden, um die Hochschulen der EU als strategisch
relevante Partnerinnen auch weltweit fir die At-
trahierung von Talenten (Studierende, Lehrende,
Forscher) zu positionieren. Ein gemeinsamer Ansatz
zur Sichtbarkeit der Hochschulangebote sowie der
Wissens- und Technologietransfer der Hochschu-
len hinein in Industrie, Wirtschaft und Gesellschaft
mussen EU-weit weiter forciert werden, um interna-
tional nicht den Anschluss zu verlieren.

15



16

FACHKRAFTE, FAHIGKEITEN FUR
DIE ZUKUNFT & EUROPAISCHE

SOZIALPOLITIK

Immer mehr Unternehmen in ganz Europa und in einer
Vielzahl von Branchen sind mit Arbeitskraftemangel
konfrontiert. Dies ist auf den Skills-Gap (insbesondere
im fur die Industrie so wichtigen MINT-Bereich), die
zunehmende Alterung der Bevdlkerung und die
Zunahme bei den Nichterwerbstéatigen zurickzu-
flhren. Weitere Hemmnisse liegen in der mangelnden
Mobilitat der Erwerbstatigen innerhalb der EU, als
auch in der Schwierigkeit der Rekrutierung qualifizier-
ter Arbeitskrafte aus Drittstaaten.

Dieser Arbeitskraftemangel und das Missverhaltnis
zwischen Qualifikationsangebot und -nachfrage haben
negative Auswirkungen auf Unternehmen und Gesell-
schaft, wie etwa eine verringerte Wirtschaftstatigkeit
oder Schwachung der Wettbewerbsfahigkeit — die EU
konnte fur Investitionen und Innovationen weniger
attraktiv werden.

Die Europaische Union muss sich darauf konzentrie-
ren, den Arbeitskraftemangel und das Missverhaltnis

zwischen Angebot und Nachfrage zu beheben, und
sich von einem vorwiegend regulativen und iiber-
mafig praskriptiven Ansatz in der europaischen
Sozialpolitik verabschieden — die Grundsatze der
Subsidiaritat und der Verhaltnismanigkeit mussen
beachtet werden. Sie muss sich auf sozialpolitische
Malnahmen konzentrieren, die fir das reibungslose
Funktionieren unseres Binnenmarktes notwendig sind,
wie z. B. gemeinsame Losungen fiir die Anerkennung
von Qualifikationen und MalRnahmen zur Beseitigung
von Hindernissen fiir die Freiziigigkeit.

Die Europaische Saule sozialer Rechte bildet

eine wichtige Richtschnur fur gutes Arbeiten und
Wirtschaften in Europa, darf jedoch die Wettbewerbs-
fahigkeit europaischer Unternehmen nicht aus dem
Auge verlieren. Es braucht ein erneutes Bekenntnis zur
Starkung des sozialen Dialogs auf EU-Ebene und zur
gemeinsamen Bewaltigung der wichtigsten Heraus-
forderungen, denen sich die europaischen Volkswirt-
schaften und Arbeitsmarkte gegenibersehen.

Welche drei der folgenden Probleme sind derzeit
die schwerwiegendsten fiir lhr Unternehmen?

Basis: alle KMU (n=13253) und alle GroRunternehmen (n=855)

Eingeschrankter Zugang zu Finanzierung,
moglicherweise auch durch verspétete Zahlungseingange

HANDLUNGSEMPFEHLUNGEN

= Wir begrifien, dass die Kommissionsprasidentin
in ihrer Rede zur Lage der Union 2023 den Schwer-
punkt auf den Arbeitskrafte- und Fachkrafteman-
gel gelegt hat — es ist ein wichtiges Thema, das die
Kommission 2024 in Form eines EU-Aktionsplans
angehen sollte.

= Der Zugang zu einer ausreichenden Zahl qualifizier-
ter Arbeitskrafte ist ein wichtiger Faktor fir unsere
Wettbewerbsfahigkeit. Doch die langanhaltende
Diskrepanz zwischen Qualifikationen und dem
Qualifikationsbedarf der Unternehmen behindert
unsere Innovations- und Wachstumsfahigkeit. Er-
hohte inner-europaische Mobilitat von Arbeitskraf-
ten, sowie eine Vereinheitlichung der Anerkennung
von Qualifikationen und Abschllissen konnten hier
Abhilfe schaffen.

= Der von der Kommission vorgeschlagene Talent-
Pool kann einen entscheidenden Beitrag dazu
leisten, Europa zu einem attraktiveren Ziel fiir
die benotigten Fachkrafte aus Drittlandern zu
machen. Die Zusammenflihrung von qualifizier-

Kleinstunternehmen
(<10 Angestellte)

2 2 [ o+ [l

EU27

Kleinunternehmen
(19-49 Angestellte)

ten Drittstaatsangehorigen mit den dringendsten
Mangelberufen ist ein wichtiger Ansatz, der nun in
die Praxis umgesetzt werden muss. Es sind Model-
le der qualifizierten Zuwanderung zu praferieren,
die den Unternehmen sowie den Arbeitskraften
und ihren Familien langfristige Planungssicherheit
ermaoglichen. Die Komponente der Qualifizierung
muss dafiir von Anfang an in den Mittelpunkt ge-
ruckt werden.

Die Einflihrung des algorithmischen Managements
am Arbeitsplatz wird sowohl fiir die europaischen
Arbeitgeber als auch Arbeitnehmer ungeahnte Mog-
lichkeiten und neue Herausforderungen mit sich
bringen. Es missen daher angemessene und sinn-
volle Malinahmen zur Erhohung der Transparenz
ergriffen werden, um mehr Vertrauen in diesem
Bereich zu fordern. Wir fordern die Kommission
daher auf, den Unternehmen den notigen Freiraum
zu lassen, um verantwortungsvolle und ethische
Ansatze fiir die Arbeit mit KI-Technologien zu ent-
wickeln, und den Arbeitnehmern die Moglichkeit zu
geben, diese Technologien zu nutzen.

MittelgroRe Unternehmen GroRunternehmen
(50-249 Angestellte) (250+ Angestellte)
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2 2 [ o I
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Schwierigkeiten mit der Digitalisierung
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Ihr Unternehmen nachhaltiger und umweltfreundlicher machen
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Keiner dieser Punkte
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Ich weil nicht/keine Antwort

1% | 1% | 1%

2%| 1%

Quelle: Eurobarometer der Europaischen Kommission 2023
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HANDLUNGSFAHIGKEIT

DER EU STARKEN

Neben den Vorteilen fir Unternehmen und Birger
durch den EU-Binnenmarkt, ist es ein zentraler Zweck
der EU bei groRen gemeinsamen Herausforderungen
bessere Ergebnisse zu erzielen als durch individuelle
Malnahmen der einzelnen Mitgliedstaaten: etwa Uber
enge Kooperation auf EU-Ebene, das Blndeln von
Ressourcen und den Abbau von Barrieren.

Eine gewisse Komplexitat in Entscheidungsprozes-
sen ist in einer Union mit 27 Mitgliedstaaten und der
Notwendigkeit von ,Checks and Balances" nicht zu
vermeiden (diese sind gerade auch aus Sicht eines
kleineren Mitgliedstaates wichtig). Dennoch besteht
hier aus IV Sicht Verbesserungspotential, wenn nicht
gar Reformnotwendigkeit.

Allen voran auch mit Blick auf die EU-Erweiterungs-
politik, welche in den Jahren 2024 bis 2029 von
zentraler Bedeutung sein wird. Derzeit gibt es neun
anerkannte Kandidaten flr die Mitgliedschaft in der
Europaischen Union (Turkei, Nordmazedonien, Monte-
negro, Serbien, Albanien, Moldau, Ukraine, Georgien
und Bosnien und Herzegowina). Zwar wird der Beitritt
zur EU bislang Uber einen strikten leistungsorientier-
ten Prozess, der an strenge Bedingungen geknlpft
ist, abgewickelt. EU-Erweiterungspolitik wird jedoch
mehr denn je wieder als politisches Instrument fur
Stabilitat und Sicherheit verstanden.

Realistischerweise waren in der Weiterentwicklung
der EU-Reformoptionen auf Grundlage der be-
stehenden Vertrage zu wahlen. Zudem bendtigt

es eine ausreichende Balance zwischen den drei
EU-Institutionen (Kommission, EP, Rat) wie auch
einen fokussierten Einsatz der Kapazitaten innerhalb
der EU-Verwaltung.

Die internationale, regelbasierte Weltordnung steht
durch aggressive Akteure und Staaten unter massi-
vem Druck, die auch von brutalen militarischen Hand-
lungen nicht zurtickschrecken. Die Europaische Union
kann solchem Handeln — weder in ihrem Innen- noch
Aulienverhaltnis — zu wenig entgegensetzen. Die Bei-
standsklausel in Art. 47(7) EUV ist nicht ausgerichtet

auf eine kontinentale Krise. Trotz einer Vielzahl neuer
Verteidigungsprogramme zeichnen budgetare und
materielle Engpasse, lange Entscheidungswege und
mangelnde Kooperation im Bereich Beschaffung,
Forschung und Cybersicherheit bzw. militarischer
Mobilisierbarkeit ein drastisches Bild. Europa muss
jetzt die Weichen fir eine Verteidigungsunion stellen.

Fiir die Handlungsfahigkeit der EU ebenso ent-
scheidend ist die Stabilitat 6ffentlicher Finanzen.
Der 1997 eingeflhrte Stabilitatspakt begrenzt im
Prinzip das jahrliche Haushaltsdefizit auf 3% des
Bruttoinlandsprodukts (BIP) und die Gesamtverschul-
dung des Staates auf 60% des BIP. Das Aussetzen
dieser Regeln im Zuge der Corona-Pandemie und
deren Verlangerung daruber hinaus, u.a. vor dem
Hintergrund des Kriegs in der Ukraine, flihrte zu einer
Verscharfung der Verschuldung. Eine Vielzahl der
EU-Mitgliedsstaaten hat 2021 und 2022 die Marke
von 60 Prozent Staatsverschuldung dberschritten
(siehe Grafik).

Die wesentliche Neuerung der EU-Fiskalregeln flir
die Mitgliedstaaten ab dem Jahr 2024 besteht darin,
dass die auf mindestens vier Jahre ausgelegten
Budgetziele zwischen der Kommission und jedem
Land individuell vereinbart werden. Trotz allgemeiner
quantifizierter Vorgaben fiir den Schuldenabbau,
bekommt die Kommission noch mehr fiskalpoliti-
schen Ermessensspielraum als bisher schon. Die
Erfahrungen aus der Vergangenheit zeichnen hier
ein kritisches Bild. Fur die Stabilitat der Wahrungs-
union ist eine Konsolidierung der Staatshaushalte
und Strukturreformen der Eurostaaten jedenfalls
unerlasslich.

Die stetige Forderung nach neuen EU-Eigenmitteln
ist zwar verstandlich hinsichtlich Politikgestaltung
von EU-Ebene und zur Vermeidung der Nettozahler
vs. Empfanger Debatte. Dabei ist jedoch mit hochster
Vorsicht vorzugehen, um steuerliche Belastungen

fur europaische Unternehmen nicht noch weiter

zu erhohen.

Offentlicher Schuldenstand, 2021 und 2022

(konsolidierter gesamtstaatlicher Bruttoschuldenstand, % des BIP)
200
150

100

50

D [ gel c © = c c c < c he) c
[T S 2 o L Qo 90 F Lo 5 £ 9
o 8 = 53 @ c © a © o 8 c
N c & 2 £ 5§ = L c S
o g = LT X v > = £ 4
= = S & & o N g O ¢
3 G a g @ 5 T 2
i} D o @) %)
2 I fe)
o

HANDLUNGSEMPFEHLUNGEN

= Schaffung einer Europaischen Verteidigungsunion:
die Entwicklung einer kiinftigen europaischen
Sicherheitsarchitektur sollte auf den Lehren des an-
dauernden Krieges in der Ukraine aufbauen. Neben
einer engen sicherheitspolitischen Zusammenarbeit
ist es insbesondere dringlich die Fragmentierung
der Beschaffungssysteme der EU-Mitgliedstaaten
zu beheben, um einen EU-weiten Binnenmarkt fiir
Riistungsgiiter zu schaffen. Neben einer Verbes-
serung der EU-weiten Transport- und Logistikka-
pazitaten, ist Art 42(7) EUV im Sinne einer institu-
tionalisierten Beistandspflicht — unter Wahrung
verfassungsrechtlicher Besonderheiten wie der
oOsterreichischen Neutralitat - zu reformieren. Die
Schaffung (bzw. der Ausbau) eines EU-Finanzie-
rungsinstruments fiir spezifische F&E Projekte bzw.
Rustungsinvestitionen, ebenso die Uberarbeitung
der Taxonomie Verordnung zur Unterstutzung not-
wendiger Investitionen in diesem Bereich, sind in
Erwagung zu ziehen.

= Als |V unterstltzen wir die europaischen Ambitionen
der neun EU-Kandidatenlander und unterstreichen
die Notwendigkeit, den leistungsorientierten Ansatz
weiterhin zu verfolgen. Eine schrittweise Integra-
tion in Richtung Vollmitgliedschaft ist der beste
Weg. Gleichzeitig sollten, insbesondere betreffend
des Westbalkans, geopolitische Uberlegungen bei
moglichen Beitrittsverhandlungen auch berticksich-
tigt werden mussen.

= Die ehrgeizige EU-Erweiterung darf sich jedoch

Kroatien

Deutschland

Quelle: Eurostat
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nicht auf technische Beitrittsverhandlungen mit den
einzelnen Kandidatenlandern beschranken, sondern
es benotigt eine Debatte Uber die notwendigen An-
passungen in der EU selbst, wobei wichtige Gover-
nance- und Haushaltsfragen in Angriff genommen
werden mussen.

= Eine konkrete Maglichkeit zur Starkung der Hand-
lungsfahigkeit der Union ware es, das Einstim-
migkeitsprinzip im EU-Rat nur noch in besonders
sensiblen Belangen wie der Steuer- und Sozialpolitik
anzuwenden (Mittels ,Passarelle Klausel” ohne An-
derung der Vertrage). In sonstigen Politikfeldern und
bei politischen Stellungnahmen sollte hingegen per
,qualifizierter Mehrheit" entschieden werden.

= Die Instrumente der Wirtschafts- und Wahrungs-
union sind weiter zu starken. Mittelfristig sind die
Reduktion der Schuldenquoten, die Verbesserung
der Schuldentragfahigkeit der EU-Staaten und
strukturelle Reformen erforderlich. Etwaige kiinftige
neue EU-Eigenmittel sollen nur aufkommensneutral
eingefiihrt und Erlose daraus unbedingt zweck-
gewidmet werden, allen voran fur industriepolitisch
sinnvolle Investitionen.

= Alle drei EU-Institutionen bediirfen ebenbiirtiger Ka-
pazitaten, damit etwa auch der Rat im institutionellen
Geflige sein Potential besser ausschopfen kann. So
sollen Veranderungen von Kommissionsvorschlagen
auch Seitens des Rates unabhangig ckonomisch ana-
lysiert und etwaige Verscharfungen und Wettbewerbs-
nachteile besser erkannt werden kénnen.
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